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AP Vertriebspartner-Programm:
Branchenspezialisten gefragt!
Das Vertriebspartner-Programm des Karlsruher ERP-Anbieters AP AG setzt auf Branchenspezialisten, die das web-basierende ERP-System APplus zur maßgeschneiderten Lösung für ihre Anwenderkreise ausbauen. Die breite Standardfunktionalität der unter Microsoft .Net entwickelten Software kann dabei um spezifische Features ergänzt und mit einem breiten Dienstleistungsspektrum implementiert werden – was zu lukrativen Service-Einnahmen bei den Lösungspartnern führt. Allein im ersten Quartal des Geschäftsjahres 2007/2008, vom 1.9. bis 30.11.2007, erzielte dieses Konzept bei der AP AG 23 Prozent Umsatzplus gegenüber dem Vorjahreszeitraum. Auch in der Schweiz wurde mit der eSystems Productions GmbH ein neuer Vertriebspartner etabliert. 

Vertriebs- und Lösungspartner der AP AG erhalten umfangreiche Unterstützung in den Bereichen Marketing, Service und Implementierung branchenspezifischer Module, Funktionen oder Fremdsoftware. Mit ihrem eigenen Branchenwissen und vorhandenen Kontakten führen sie das ERP-System APplus damit erfolgreich in bisher unbesetzte Marktnischen ein. Dabei nutzen sie die technologisch führende Plattform von APplus, generieren hohe Lizenz- und Dienstleistungseinnahmen und sichern ihren Erfolg im jeweiligen Marktsegment. „Dieses Modell hat bereits auf verschiedenen Gebieten Früchte getragen“, bestätigt Toni Klee, Leiter Partnermanagement bei AP. „Die Beispiele reichen von einer speziellen Lösung für Stahlbau-Anbieter bis zum Verbands- und Vereinsmanagement im Internet. Wir sprechen gerne über neue Ideen für gemeinsame Erfolge.“

Über mangelnden Zuspruch braucht sich Klee ohnehin nicht zu beklagen: Allein im gerade abgeschlossenen 1. Quartal des Geschäftsjahres 2007/2008 konnte er ein Umsatzplus von 23 Prozent verbuchen und die strategische Planung der AP AG erfüllen, die für das gesamte Geschäftsjahr eine Steigerung um 60 Prozent vorsieht. Im vergangenen Geschäftsjahr qualifizierten sich insgesamt neun neue Vertriebspartner und erzielten mit APplus und eigenen Applikationen beachtliche Marktresonanz.

In der Schweiz hat die eSystems Productions GmbH mit einem erfolgreichen Auftritt auf den ICT Solution Days in Zürich ihre Tätigkeit als Vertriebspartner aufgenommen. Damit konnte sich AP neben der AP Schweiz Informatik AG ein weiteres Standbein in der industriell gut organisierten Eidgenossenschaft schaffen. Beide Unternehmen wollen die Messe Orbit im Mai 2008 zu einem herausragenden Meilenstein ihrer Zusammenarbeit machen. 
Weitere Informationen: 

AP Automation + Productivity AG, Elke Aßmus
Schoemperlenstraße 12b, D-76185 Karlsruhe

Telefon: + 49 (0) 7 21 / 56 01 30 

Telefax: + 49 (0) 7 21 / 56 01 500 

E-Mail: elke.assmus@ap-ag.com 

Internet: www.ap-ag.com
Über die AP Automation + Productivity AG:

Mit ihrer technologisch führenden Produktgeneration APplus, die vollständig auf der Systemarchitektur von Microsoft .NET und modernsten Web-Technologien (Web Services, XML, SOAP) basiert, profiliert sich die 1993 gegründete AP Automation + Productivity AG als kompetenter Partner für internetba​sierende Unternehmenssoftware im Mittelstand. APplus, das User-zentrierte ERP-System, geht weit über das Leistungsspektrum herkömmlicher ERP-Lösungen hinaus und integriert durchgängig CRM, E-Business, Wissensorganisation und Workflow in das klassische ERP. Maßgeschneiderte Lösungen für den Maschinen-/Anlagenbau, Fahrzeugbau, Automotive, Großhandel und Dienstleistung stehen für eine konsequente Kunden- und Branchenorientierung. AP zählt zu den Top 3-ERP-Softwareunternehmen im deutschen Mittelstand und betreut über 1000 Kunden im gesamten deutschsprachigen Raum. 
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