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Starkes Partnergeschäft:
39 Prozent mehr Umsatz im letzten Quartal 
Der führende mittelständische ERP-Anbieter AP AG verzeichnet im Partnergeschäft weiterhin ein dynamisches Wachstum. Nach einem Umsatzanstieg von 22 Prozent im ersten Quartal (Geschäftsjahresbeginn 1. September) weisen die Karlsruher für das letzte Quartal 39 Prozent Umsatzsteigerung im Vergleich mit dem Vorjahreszeitraum aus. Für das gesamte Geschäftsjahr strebt AP jetzt ein Wachstum von 40 Prozent an. Das um drei Mitarbeiter verstärkte Partnermanagementteam sieht ein erhebliches Potenzial an weiteren hoch qualifizierten Vertriebspartnern für die technologisch und funktionell führende neue Produktgeneration APplus. Ganz aktuell vermeldet AP neue Vertriebspartnerschaften mit der DDS GmbH in Neuried und der Innopact GmbH in Regensburg.

„Das nach dem Erfolg im ersten Quartal initiierte AP-Vertriebspartner-Programm ist sehr erfolgreich gestartet und trägt bereits zu dem starken Neukundengeschäft bei“, erklärt Toni Klee, Leiter Partnermanagement bei AP  „Wir sehen ein weiteres Potenzial von bis zu 3000 qualifizierten und leistungsfähigen Vertriebs- oder Lösungspartnern, über die wir unsere Präsenz ausbauen und unser ERP-Angebot funktional abrunden können.“

Das umfangreiche Veranstaltungsangebot für Vertriebspartner mit technischen Schulungen, Zertifizierungen und Management-Trainings stößt auf nachhaltiges Interesse. Die Partner sehen sich durch das professionelle Qualifizierungsprogramm sowie die fortschrittliche, zukunftssichere Technologieplattform und den Leistungsumfang von APplus bestens für die steigenden Marktanforderungen der Zielbranchen sowohl bei der Funktionalität wie auch der Flexibilität gerüstet. Das initiierte Zertifizierungs- und Qualifizierungsprogramm gewährleistet eine professionelle Projektabwicklung und Beratung im Mittelstand. 

Die Daten- und Diagnose-Systeme GmbH (DDS) ist als neuester AP-Vertriebspartner seit der Gründung 1981 auf Netzwerk-Analyse, -Monitoring, -Troubleshooting, -Dokumentation, mobile Solutions, ERP-Lösungen sowie Aufbau und Inbetriebnahme von WLANs in anspruchsvollen Umgebungen spezialisiert. Das Neurieder Unternehmen bietet durch strategische Partnerschaften mit international führenden Herstellern und langjährige Erfahrung zukunftsorientierte, individuelle und qualitativ hochwertige Lösungen. 

Die Innopact GmbH in Regensburg verfügt über ein hohes Know-how bei der Umsetzung von Individuallösungen auf Kundenwunsch. Die Bandbreite realisierter Projekte reicht von Tools über Schnittstellen und Systemmodulen bis hin zu komplexen Systemen für die Kontaktverwaltung, Projektmanagement und ERP. Der neue AP-Vertriebsparter zeichnet sich durch langjährige Erfahrungen in modernen Entwicklungs- und Datenbankumgebungen aus. 

Weitere Informationen: 

AP Automation + Productivity AG, Elke Aßmus
Schoemperlenstraße 12b, D-76185 Karlsruhe

Telefon: + 49 (0) 7 21 / 56 01 30 

Telefax: + 49 (0) 7 21 / 56 01 500 

E-Mail: elke.assmus@ap-ag.com 

Internet: www.ap-ag.com
Über die AP Automation + Productivity AG:
Mit ihrer aktuellen Produktgeneration APplus, die vollständig auf der Systemarchitektur von Microsoft .NET und modernsten Web-Technologien (Web Services, XML, SOAP) basiert, profiliert sich die 1993 gegründete AP AG mit konsequenter Internet-Orientierung als kompetenter Partner für flexible und branchengerechte Unternehmenssoftware im Mittelstand. Das User-zentrierte APplus integriert durchgängig CRM, E-Business, Wissensorganisation sowie spezifische Branchenfunktionen in einer einheitlichen Systemstruktur und Benutzeroberfläche und bietet eine leistungsfähige Workflow-Unterstützung. Seit der Gründung haben sich mehr als 1000 mittelständische Unternehmen für die Lösungen der AP entschieden.
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